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EinfUhrung

lch bin Beth. Dieser Leitfaden wurde von Adam, oder
Piss Off Boss auf Threads, erstellt.

In 31 Tagen hat er 1.017 Follower auf Threads gewonnen
(mit einem winzigen Publikum von 125 auf 1G). In
diesem Leitfaden wird die Schritt-fur-Schritt-Strategie
beschrieben, die ich anwenden wurde, wenn ich noch
einmal von vorne anfangen musste.

Dieser Leitfaden soll dir helfen, Zeit, Geld, Stress, Angst,
Scham, Schuldgefuhle, Peinlichkeit, Demutigung,
Furcht und haufige Fahrten zum Spirituosengeschaft
ZU vermeiden. &

Ich habe an dem Tag, an dem ich diesen Leitfaden auf
Threads veroffentlicht habe, 245 Dollar verdient.

SALES

$245

a 100%

Um das zu lernen, was du in diesem Leitfaden
entdecken wirst, habe ich mehr als 10 Jahre gebraucht
- auf qualvolle Art und Weise.

Die erste Halfte dieses Leitfadens enthullt die
Geheimnisse, wie man Texte schreibt, die aufgesaugt
werden und dein Publikum dazu bringen, dir das Geld
entgegen zu werfen.

Diese Strategien funktionieren auf jeder Social-Media-
Plattform (nicht nur auf Threads) und per E-Mail.

Die zweite Halfte dieses Leitfadens enthalt 13 Tipps, wie
ich auf Threads durchschnittlich 90 Follower/Tag
erreiche.



https://www.adamdukes.com/threads-profile

Mobil zuerst

Fast 60 % vom gesamten Website Traffic kommt von
Mobilgeraten.

Trotzdem sehe ich Uberall in den sozialen Medien
Menschen, die grol3e Textbldocke mit langen Absatzen
teilen.

Das ist klobig. Es ist schwer zu lesen. Und oft scrollen
die Leute einfach darUber hinweg.

Verteile den Text.
Ein oder zwei Satze pro Zeile.

Abstande sind eine GUTE Sache, wenn man online
Inhalte veroffentlicht.

Als Kind wurde uns beigebracht, auf eine bestimmte
Weise zu schreiben. Das funktioniert in den sozialen
Medien jedoch nicht.

Wir wollen mit unseren Texten keine Eins mit
Sternchen auf den Grammatiktest.

Unser Ziel: Wir wollen, dass unser Publikum unsere
Inhalte AUFSAUGT.



https://blog.paperturn.com/blog/the-importance-of-optimizing-your-content-for-mobile-devices

Erstelle eine Treppe

Baue mit deinen Worten Vorfreude auf.
Ich beginne mit einem kurzen Satz.

Der nachste Satz ist ein bisschen langer.
Der dritte Satz ist langer als der letzte Satz.

GCenau das mache ich gerade mimt den obigen 3
Satzen.

BEISPIEL: Karzer zu langer
Ich bin 42.

. Ich wohne in Vegas.
I'm 42

Ich bin in Michigan aufgewachsen.
| live in Vegas
Ich habe vor 3 Jahren aufgehort,

| grew up in Michigan Kaffe zu trinken.

Epfveaee: s yoas ang Ich habe vor 5 Jahren aufgehort
| quit alcohol 5 years ago Alkohol zu trinken.
| went to jail when | was 18 for selling weed Ich war mit 18 im Gefangnis, weil

| eamed my first digital dollar in January 2011 ich Gras verkauft habe.

On Qa @Q ¥V

Ich habe meinen ersten digitalen
Dollar im Janner 2011 verdient.

Du hast das wahrscheinlich schneller gelesen.
Die Vorfreude wird aufgebaut.
Das bringt Emotionen in die Struktur deines Inhalts.

Auf der nachsten Seite mache ich das Gegenteil.

Von langer zu kurzer.




Unternehmertum ist so ahnlich wie
die Besteigung des Mount Everest.

. Entrepreneurship is a lot like climbing Mt. Everest, . . .
PrENCUISIR g MiL.Eve Wahrend eines Schneesturms mit

Windboéen von 50+ mph.

During a blizzard with wind gusts of 50+ mph

Wearing a backpack with 30 Ibs of rocks. . .
Mit einem Rucksack voller 30 Pfund

You only have one shoe on.
Felsen.

Both socks are soaked,
its midnight: Du hast nur einen Schuh an.

No light. Beide Socken durchnasst.

It's more like that @ Es ist Mitternacht.

Qw Qz @ ¥ Kein Licht.

So ist es ungefahr @
Fessel mit deinen Hooks
Die erste Zeile deines Beitrags ist der wichtigste Teil.
Wir nennen das unseren "Hook".

Wenn du sie nicht innerhalb dieser ersten Worte fesselst,
hast du sie verloren.

Ich werde denselben Beitrag mehrfach mit verschiedenen
Hooks teilen.

Manche klappen, die meisten nicht.

Hab keine Angst, mehrere verschiedene Hooks mit
demselben Inhalt zu testen.

Poste diese nicht direkt hintereinander, sondern durchsuche
Beitrage von vor etwa einer Woche. Wenn sie nicht die
gewunschte Aufmerksamkeit bekommen haben, probiere
einen anderen Hook. Poste es erneut.

Ein paar gute Wege, um Leute zu fesseln: Schmerz,
Verwundbarkeit, Humor, Kontroverse, Glaubwurdigkeit,
Neugier oder radikale Veranderung.




Du kannst diese nach Belieben kombinieren.

Beispiel #1

lch starte mit Verletzlichkeit.

Dann fuge ich eine Prise Humor hinzu.

_’J | came up short

Stary of my life G@
Woke up to 1k followers
Today is day 31 on Threads

Opening up the presale of the step-by-step process of everything | did later
today

Keep yo eyes peeled @kl

Ich habe es nicht ganz geschafft

Die Geschichte meines Lebens @

Bin heute mit 1.000 Followern aufgewacht.
Heute ist Tag 31 auf Threads.

Ich erdffne heute den Vorverkauf des Schritt-fur-
Schritt-Prozesses von allem, was ich gemacht habe.

Haltet die Augen offen ¢«




Beispiel #2

Ich starte mit Neugier und einer Prise Humor mit dem
Wort "Mofo" (Schlitzohr).

Dann enthulle ich ein "Geheimnis" von mir.

6 | cneart like @ mofo on Threads

| repurpose my older Threads on here often.
Don't worry about sounding redundant.

Your audience needs to be reminded more than they need to be taught.

'-:::' ';:'i 12 '::_:' bl

lch schummele wie verruckt auf Threads.
Oft wiederverwende ich altere Threads hier.

Keine Sorge wegen Redundanz.

Dein Publikum muss ofter erinnert werden als belehrt.




Beispiel #3

Ich starte mit Schmerz (obwohl ich mit Humor ende).

= ¥
L"w | got busted cheating

it wasn't my fault though.

She didn’t love me anymore.

She didn't treat me like she used to.
| found a younger, more giving one
Cne with less "usage

People will scold me for this

But | did what's best for me.

| dumped IG, for Threads &

Q2 Qis 2 ¥

Ich wurde beim Fremdgehen erwischt.

Es war aber nicht meine Schuld.

Sie hat mich nicht mehr geliebt.

Sie hat mich nicht mehr so behandelt, wie sie es immer getan hat.
Ich habe jemanden jlingeren, groBzugigeren gefunden.
Jemanden mit weniger “Verwendung”

Die Leute werden mich dafur tadeln.

Aber ich hab getan, was fur mich am besten ist.

Ich habe Instagram verlassen, fir Threads &




Beispiel #4

Ich beginne mit Kontroverse (indem ich sage, dass ich
absichtlich bestimmte Leute mit meinem Inhalt
ABSCHRECKE).

Dann gebe ich ein Beispiel, auf wen ich mich beziehe.

@ | use specific language in my messaging to REPEL certain people.
People who are chasing money, and want it “fast” & "easy’
| don’t want those people in my eco-system.
They complain, refund, & make excuses.
in turn, this messaging ATTRACTS the right people in my World.

The people who know it takes focus, discipline, consistency, patience & an
unshakeable belief in yourself,

These people are MUCH better customers.

Your content shouldn’t be for everyone

Qa1 Q2 Q3 ¥V

Ich benutze gezielte Sprache in meiner Kommunikation, um bestimmte Leute
ABZUSCHRECKEN.

Leute, die dem schnellen und einfachen Geld hinterherjagen.
Diese Leute will ich nicht in meinem Umfeld haben.
Sie beschweren sich, verlangen Ruckerstattungen und suchen Ausreden.

Durch diese Botschaft ZIEHE ich im Gegenzug die richtigen Leute in meine
Welt an.

Die Leute, die wissen, dass es Fokus, Disziplin, Kontinuitat, Geduld und einen
unerschutterlichen Glauben an sich selbst erfordert.

Diese Leute sind VIEL bessere Kunden.

Dein Inhalt sollte nicht fur jeden sein.




Beispiel #5

Ich beginne mit Glaubwurdigkeit.

Dann fuge ich noch mehr Glaubwurdigkeit hinzu.

-0 | had a Tik Tok account with 107,000 followers.
Another with 62,000 followers.
Both got banned.
A Twitter account with 3k followerrs that got hacked
Learn from my silly mistakes:

Build your email list!

D2 Qo O ¥V

lch hatte einen TikTok-Account mit 107.000 Followern.
Einen weiteren mit 62.000 Followern.
Beide wurden gesperrt.

Ein Twitter-Account mit 3.000 Followern wurde
gehackt.

Lerne aus meinen dummen Fehlern:

Baue deine E-Mail-Liste auf!




Beispiel #6

Ich beginne mit einem radikalen Wandel.

a | almost quit

| sold website design years ago
One client was a jewelry store owner here in Vegas.
He didn't pay his bill, s0 | took his website offline

He called me screaming, "I'm going to put you through a meat grinder if you
don't turn my site back on!’

He was a 70-year old Italian from New York, so thought he might follow through

He ended up paying me, but that incident scared the shit out of me.
almost quit.

Entrepreneurship ain't for the weak.

Quw Qs Q@ V¥V

Ich war kurz davor aufzugeben.
Vor Jahren habe ich Webdesigns verkauft.
Ein Kunde war der Besitzer eines Schmuckgeschafts hier in Vegas.

Er hat seine Rechnung nicht bezahlt, also habe ich seine Website
offline genommen.

Er rief mich an und schrie: "lch werde dich durch einen Fleischwolf
drehen, wenn du meine Seite nicht wieder einschaltest!"

Er war ein 70-jahriger lItaliener aus New York, also dachte ich, er
konnte es ernst meinen @

Am Ende hat er mir bezahlt, aber dieser Vorfall hat mir einen
Riesenschrecken eingejagt.

Ich war kurz davor aufzugeben.

Entrepreneurship ist nichts fur schwache Nerven.




Beispiel #7

Bis jetzt einer meiner besten Posts.

Dieser Post hat Kontroverse und Humor.

0 Use Threads to make money, not argue with strangers

Dan Qe e T

Verwende Threads um Geld zu machen, nicht um mit
Fremden zu diskutieren.

Beispiel #8

Dieser Beitrag war  eine  Abwandlung des
Uberstrapazierten "UNPOPULARE MEINUNG" Hooks.

0 POPULAR OPINION: Threads is BETTER than Instagram. Ii ain't even close

™ =0 P N T e W =
s adl Ll W

BELIEBTE MEINUNG: Threads ist BESSER als Instagram.
Es ist nicht mal nah dran.




Lose Kopfkino aus

Einer der grof3ten Fehler, die ich beim Schreiben online
sehe.

Mangelnde Spezifitat.
Ein Mentor sagte einmal zu mir:
"Spezifitat spuckt Geld aus!"

Ich sehe eine Fulle von vagen Inhalten, die online
geteilt werden.

Langweilig. Standard. Grundlegend.
Wir wollen mit Spezifitat den Inhalt wurzen.

Ein "dummer" Test, den ich mit meinen Inhalten
durchfuhre.

"Kann ich davon ein Bild zeichnen?"

Wenn ich kein Bild zeichnen kann, ist es nicht
spezifisch genug. Zuruck an den Zeichentisch.
Wortspiel beabsichtigt.

Hier ist ein schlechtes Beispiel und ein gutes Beispiel:

SCHLECHT: “Ich will abnehmen”

ZU ungenau.

Wenn dein Leser daruber nachdenken muss, hast du
Ihn verloren.




Hier ist ein besseres Beispiel:

GUT:. "Bist du nach ein paar Minuten Wrestling mit
deinen Kindern auf dem Wohnzimmerboden aul3er
Atem?”

Du hast wahrscheinlich einen Mann gesehen, der im
Wohnzimmer mit seinen Kindern wrestlet, richtig?

Ich habe ein Kopfkino bei dir kreiert.
Ich habe ein Bild gemalt.

Wenn dein Publikum es “sehen” kann, macht es das
Ganze glaubwurdiger.

Glaubwurdiger = mehr Vertrauen
Mehr Vertrauen = mehr grune Scheine in deinem
Sparschwein

Nutze Analogien

Ich verwende Metaphern und Analogien in meinem
Inhalt.

Es ahnelt dem oben genannten Punkt der Spezifitat.
Hier sind ein paar Beispiele, die ich verwende:

Statt zu sagen “verdiene mehr Geld”

sage ich: “stopf deine Sparschweine mit mehr grinen
Geldscheinen voll”




Anstatt zu sagen “das ist schwer/schwierig”

sage ich, "es ist so wie ein Spannbettlaken zu falten"
oder "es ist so wie den Strand zu saugen".

Anstatt zu sagen “sei anders/einzigartig”

sage ich “falle auf wie ein Veganer in einem
Steakhouse”

Einige Vorteile der Verwendung von Analogien in
deinem Inhalt:

Du stichst heraus

Du bleibst im Gedachtnis

Dein Leser kann es sich vorstellen
Du fugst Humor in deinen Inhalt ein

Eine Dame hat mir letzte Woche eine DM geschickt,
dass sie eine meiner Analogien (mit ihrer eigenen
Wendung) in einem Reel verwendet hat, das viral
gegangen ist.

Sie erinnerte sich an mich wegen der Analogie.

lch habe diesen Kommentar heute Fruh erhalten:

p = 2 N g

,‘ ePigne e P et e eseses, [
S TLIIC e hruar vmit ctart fha 9nA half ~f 90D A1
Y THIS is how you start the 2nd half of 2024!

As always...I'm rooting for you

It's your content! Got me fired up! | notice
that | have been quoting you lately!

©C Q @ V¥

Es ist dein Inhalt! Du hast mich richtig begeistert! Mir ist aufgefallen, dass
ich dich in letzter Zeit oft zitiert habe!




Erstelle deine eigenen Analogien.
Verwende sie haufig.
Einige habe ich vor Jahren selbst erfunden.

Manche habe ich von anderen gehdért und meinen
eigenen einzigartigen Dreh hinzugefugt.

Im Englischen, vermeide Worte die mit “ly”
enden

Versuche dein Bestes, diese Worte nicht zu verwenden:

e Well
Very
Just

So
Really
Actually
Probably
Already
Finally
Simply
Quickly
Slowly

Diese Worter lassen deinen Leser nachdenken. Das
wollen wir NICHT.

Vermeide Adjektive
Nicht alle Adjektive sind schlecht.

Adjektive konnen dazu fuhren, dass unser Leser
interpretiert —das ist NICHT unser Ziel.

Denke daran, wir mochten Kopfkino bei ihnen
auslosen.




Adjektive sind vage Worter, die nicht viel bedeuten.

Schlimmer noch, sie konnen auf 238 verschiedene
Arten interpretiert werden.

"Der Service war schlecht."
"Wie schlecht war es?

"Schlecht" konnte fur dich bedeuten, dass der Kellner
die Getrankebestellung vermasselt hat.

"Schlecht" konnte fur Joe bedeuten, dass der Kellner
die dampfende heif3e Pasta auf das brandneue weil3e
Hemd seiner Frau verschuttet hat.

Du kannst diese Worter aus deinem Vokabular in den
sozialen Medien streichen:

e Gut
Schlecht
Heil3

Kalt

Hoch
Niedrig
Klein

Grof3

Beste
Ausgezeichnet
Wunderbar

Vermeide die Verwendung von Kommas

ERINNERE DICH:

Wir sind nicht hier, um einen Grammatiktest zu
bestehen.

Wir sind hier, um mit unserem Inhalt zu fesseln.




Kommas machen die Satze langer.

Teile sie in zwei Satze auf oder formuliere sie um.
Daran arbeite ich immer noch &

BEISPIEL.

Ich habe gerade einen Beitrag geschrieben und
zunachst geschrieben:

"Mit jedem Beitrag werde ich ein kleines bisschen
besser."

Dann habe ich es umformuliert zu:

"lch werde mit jedem Beitrag ein kleines bisschen
besser."

Der erste Satz verursacht bei mir einen kurzen Moment
des Innehaltens.

Wir mochten nicht, dass unser Leser innehalten muss.
Der zweite Satz liest sich schneller. Das ist unser Ziel.
Vermeide die Verwendung von “Und” & “Oder”
"Und" verlangert den Satz.

Auch ich bin darin nicht perfekt.

Ein kontinuierlicher Arbeitsprozess.

BEISPIEL:

Hier ist ein Beispiel, wie uns unsere Grammatiklehrer
beigebracht haben, Absatze zu schreiben:




Mein Leben ist langweilig. Ich gehe taglich spazieren
und schreibe. Ich habe Alkohol aufgegeben und esse 10
Eier pro Tag. Ich spiele mit meinen Kindern und
versuche taglich eine Person zu inspirieren. Ich bin
glucklich mit meinem sogenannten "langweiligen"
Leben.

Eine verbesserte Version:

@ My life is boring:

walk daily
| write daily
| quit alcohol
eat 10 eggs/day
| play with my kids
| strive to Inspire 1 person daily

m happy with my so-called "boring” life

@ ol ';:-_-E it I:..'.._;! ?

Mein Leben ist langwellig.:

Ich gehe taglich spazieren

Ich schreibe taglich.

Ich habe Alkohol aufgegeben
Ich esse 10 Eier pro Tag

Ich spiele mit meinen Kindern

Ich versuche taglich eine Person zu inspirieren

Ich bin glucklich mit meinem sogenannten "langweiligen" Leben




BEISPIEL;
Wie wir Absatze schreiben sollen:

lch habe meinen ersten Thread am 30. Mai
veroffentlicht. Kein  Plan, keine Strategie, Kkein
Inhaltskalender. Nur meine ungefilterten Gedanken.

Eine verbesserte Version fur Social Media:

' | posted my first Thread on May 30th
No plan,
MNo strategy
Mo content calendar.
Just my unfiltered thoughts

Here are the 5 things | do daily §

Q6 v F

Ich habe meinen ersten Thread am 30. Mai verdffentlicht.
Kein Plan.

Keine Strategie.

Kein Inhaltskalender.

Nur meine ungefilterten Gedanken.

Hier sind die 5 Dinge die ich taglich mache




Wie man einen Beitrag endet

Der Hook (die erste Zeile deines Beitrags) sorgt dafur, dass
dein Inhalt gelesen wird.

Wie du ihn beendest, sorgt dafur, dass du in Erinnerung
bleibst (und normalerweise eine Folgeaktion erhaltst).

Viele Status-Updates versaumen es, mit einem Knall zu
enden.

Sie lassen den Leser neugierig zuruck, was die Essenz des
Beitrags war.

Es ist Teil Kunst, Teil Wissenschaft.
Im folgenden Beispiel teile ich, wie ich Threads nutze.

Ich inspiriere andere, dass dies eine kostenlose Plattform
ist, die uns erlaubt, andere zu inspirieren.

Um unsere Sparschweine mit mehr grinen Scheinen zu
fullen.

Es war NICHT optimal, zwei Satze mit "und" zu beginnen.

Der Abschluss sollte mit Inspiration enden. Wir sollten alle
dankbar fur die Méglichkeiten sein, die wir haben.

Ich betrachte Threads als meine

Leinwand.
@ | look at Threads as my canvas Hier Gbe ich jeden Tag mein Schreiben.
i oiier et g e Mit jedem Beitrag werde ich ein kleines
| get 2 teensy bit better with each post bisschen besser.
And some people get inspired by my words. Und manche Menschen lassen sich von
And some people buy my products. meinen Worten inspirieren.
And this is a FREE platform. Und manche kaufen meine Produkte.
What a time to be alive. Und das alles auf einer KOSTENLOSEN
7 Qs € ¥ Plattform.

Was fur eine Zeit, um am Leben zu sein!




Hier ist ein weiteres Beispiel:
Ich teile einen hilfreichen Tipp fur mein Publikum.

Die meisten Unternehmer kampfen damit, Ideen fuar
Inhalte zu finden.

Ich teile, wie ich "wie ein Verruckter schummle" und
Threads oft wiederverwende.

Ich beende den Beitrag mit Inspiration fur ihr
Publikum.

lch helfe meinem Publikum dabel, ihrem Publikum zu
helfen.

. | eneat like 3 mofo on Threads
| repurpose my older Threads on here often.
Don't worry about sounding redundant.

Your audience needs to be reminded more than they need to be taught.

2 Qnr Q ¥

lch schummele wie verruckt auf Threads.
Oft wiederverwende ich altere Threads hier.

Keine Sorge wegen Redundanz.

Dein Publikum muss ofter erinnert werden als belehrt.




Schlussfolgerung

lch wollte Beispiele von Beitragen teilen, damit du ein
besseres Verstandnis dafur bekommst, wie man Worte
schreibt, die gelesen werden und die Geldbdrse deines
Publikums offnen.

Dies ist nur ein Leitfaden.

Du brauchst Geschichten, die es wert sind, geteilt zu
werden, damit dein Publikum etwas fuhlt.

Es ist schwierig — wie das Falten eines Spannbettlakens
— fesselnde Inhalte zu schreiben, wenn es um ein
Thema geht, das dich nicht begeistert.

Empathie ist deine Geheimwaffe im Marketing.

Wenn du nicht in den Schuhen deines Publikums
warst, kbnnen sie das spuren. Es ist schwer, sie auf
emotionaler Ebene zu erreichen, wenn du nicht erlebt
hast, was sie erlebt haben.

Gehe raus und erlebe Dinge.

Teile, was du online gemacht hast.

Lerne aus deinen Erfahrungen und aus gemachten
Fehlern.

Es steckt Kraft in der Verletzlichkeit.

Indem du dich in die Schlacht sturzt und deine
Erfahrungen teilst, schreibst du jeden Tag eine
Handvoll fesselnder Beitrage.




Warum Threads?

Threads ist die 2. meist heruntergeladene App im Apple
Store.

Zuckerberg hat den folgenden Beitrag am 1-Jahrestag
von Threads (03.07.2024) gepostet:.

e ruck &
€ Threads now has more than 175M manthly actives. What a year

@k Qisk ()1 P

Threads hat jetzt mehr als 175 mio. monatliche aktive Nutzer. Was fur ein Jahr.

Eine Traumplattform fur Marketer?

Threads ist eine Plattform voller Menschen, die Uber
ihre Probleme klagen.

FUr einen Marketer ist das wie Content-ldeen auf dem
Silbertablett serviert zu bekommen.

Die Marktforschung, die auf Threads betrieben werden
kann, ist absolut unglaublich.

Dein  Publikum teilt seine grof3ten Probleme,
Frustrationen, Schmerzpunkte, Traume und Wunsche.

Wir konnen diese Informationen nutzen, um Inhalte zu
erstellen, die unser Publikum dazu bringen, uns
unbeholfen in die DMs zu rutschen und zu fragen:
"Bietest du Coaching an?"



https://www.similarweb.com/top-apps/apple/

Threads Tipp #1

80 % meiner Beitrage auf Threads sind Kommentare zu
den Threads anderer Leute.

lch mache das aus mehreren Grunden:

1.Es ermodglicht mir, vor deren Publikum zu treten.
Dadurch kann ich meine Expertise und Bereitschaft,
anderen zu helfen, vor Menschen zeigen, die ich
sonst wahrscheinlich nie erreichen wurde.

2.Es gibt mir jede Menge Content-ldeen. Die meisten
Beitrage auf meiner Seite stammen aus Ideen, die
ich durch das Beantworten von Fragen und/oder
das Hinterlassen eines Kommentars in jemand
anderem Thread bekommen habe.

3.Wenn es richtig gemacht wird, kannst du schnell
eine grofRe Anzahl engagierten Followern aufbauen.

In der zweiten Woche auf Threads habe ich begonnen,
kostenlose Instagram-Audits anzubieten.

Ubrigens, als ich damit anfing, hatte ich wahrscheinlich
nur 125 Follower auf Instagram. Kein Experte.

Allerdings bin ich seit Obamas erster Amtszeit in
diesem Bereich tatig, also kritisiere ich ihre
Botschaften/Inhalte.

Mir ist aufgefallen, dass Unternehmer sich Uber
ausbleibende Verkaufe beschwert haben.

Sie haben behauptet, "alles richtig zu machen'.

Sie haben nach Rat gefragt.




Ich habe mir dann ihre Profile angeschaut.

Die Fehler, die sie gemacht haben, waren fur mich
aufgrund meiner Erfahrung glasklar.

Ich  habe durch ihre Reels gescrollt, ihre
Bildunterschriften gelesen und ihre Stories angeschaut.

Dann bin ich zuruck auf Threads gegangen und habe
meinen Senf (Audit) hinterlassen.

Ich habe einen “Kritik-Sandwich” benutzt (diesen
Begriff habe ich heute im GCesprach mit einem
Unternehmer erfunden).

lch habe meinen Kommentar mit etwas Positivem, das
sie gemacht haben, begonnen.

Dann habe ich 3-4 Punkte hinzugefugt, in denen sie
sich verbessern konnten (Kritik).

Zum Schluss habe ich meine Antwort mit etwas
Positivem abgerundet.

lch mache das bis heute, weil es so effektiv ist.
Copy & Paste Geheimnisse
lch schummle wie verruckt auf Threads.

Du wirst bemerken, dass immer wieder dieselben 4-5
Fragen gestellt werden.

Ich habe ein Google-Dokument mit meinen Antworten
auf einige der am haufigsten gestellten Fragen.

Meine Antworten sind detailliert und im Schritt-fur-
Schritt-Format.

Voller Mehrwert. Kein Pitching.




Wenn ich sehe, dass eine dieser Fragen gestellt wird,
offne ich mein Google-Dokument,

kopiere und fuge meine Antwort in den Thread der
Person ein.

Das mache ich oft.

Fruher habe ich das auch in Facebook-Gruppen
gemacht.

Da meine Antwort so detailliert ist, sieht es so aus, als
hatte ich mir die Zeit genommen, ihre Frage
ausfuhrlich zu beantworten.

lhr Publikum sieht das und folgt mir oft.

In Wirklichkeit habe ich nur meine Antwort auf eine
Frage kopiert und eingefugt, die schon 5.932 Mal zuvor

gestellt wurde.

Das ist einer meiner grof3ten "Cheat-Codes", um so
schnell zu wachsen.

Es gibt zwel Strategien, die ich verwendet habe, um in
31 Tagen auf 1.017 Follower zu kommen.

Das ist eine davon.

Die nachste ist...




Threads Tipp #2

Ich schreibe jeden Tag einen langen Beitrag.

Ich glaube, viele Leute sind sich dessen nicht bewusst.
Auf Twitter nennt man das einen ,Thread".

Auf Threads habe ich keine Ahnung, wie es heif3t.

Das sind ,Mini-Blog“-Beitrage.

Du kannst eine Reihe von Threads schreiben, die
aufeinander folgen.

Du hast 500 Zeichen pro Thread.

Sobald der Platz knapp wird, fugst du den nachsten
Thread hinzu.

, : — Schreib hier
. Write here <=
' = Dann hier
\Q Then here..
Mehr hier
w More here.. -

WARNUNG: Dies wird deine Followeranzahl
explodieren lassen!




lch sehe nicht viele Leute, die das machen.
Die Anatomie eines Langform-Beitrags
Die erste Zeile ist ENTSCHEIDEND.

Wenn du sie nicht mit dieser ersten Zeile einfangst,
scrollen sie einfach weiter.

BEISPIEL.
Ich habe gestern 245% mit dem Verkauf von “Luft”

Q verdient.

- | earned 5245 yesterday selling "air’ ) )
Lass mich erklaren
Let me explain §

SALES
a 100%

S245 iyl

Q4 Q3 Q1 ¥V

Ich benutze Zahlen (wenn maglich).
Ich nutze Spezifitat.

Ich wecke Ihre Neugierde, indem ich behaupte, dass
ich “Luft” verkauft habe.

In der nachsten Zeile mochte ich, dass ssie wissen, dass
ich unten die Details enthulle.

Ich benutze das Fingeremoji, das nach unten zeigt (Ich
verwende diese Seite fur Emojis)

Ich verwende nicht immer ein Bild in meinem Beitrag,
aber es kann helfen, Aufmerksamkeit zu erregen.



https://emojipedia.org/
https://emojipedia.org/

Dies ist der nachste Thread in der Abfolge:

a | had an idea on Saturday (3 days ago)
For a digital product on how | gained 1,017 followers on Threads in 31 days.
| posted a "hand raiser” Saturday to gauge demand.
People showed interest
| moved forward with the idea
| opened the pre-sale yesterday at 1:00 pm.

| generated $245 in pre-sales yesterday.

Here's where it gets interesting..

Am Samstag hatte ich eine Idee (vor 3 Tagen)

Fur ein digitales Produkt darUber, wie ich in 31 Tagen 1017 Follower
auf Threads gewonnen habe.

Am Samstag habe ich einen "Hand heben"-Beitrag veroffentlicht,
um die Nachfrage abzuschatzen.

Die Leute zeigten Interesse.
Ich habe die Idee weiterverfolgt.
Gestern um 13:00 Uhr habe ich mit dem Vorverkauf begonnen.

Gestern habe ich $245 im Vorverkauf generiert.

Hier wird es interessant...




Ich steige direkt in die Geschichte ein.
Am Ende lasse ich sie bewusst "im Dunkeln tappen".

Ich versuche, ihre Neugier zu wecken, damit sie
weiterlesen.

Ich fuge den hinzu, um ihnen zu zeigen, dass es
mehr gibt.

In diesen Langform-Beitragen gebe ich alles preis.
Nichts wird zuruckgehalten.
So baust du Vertrauen in deinem Markt auf.

So gewinnst du Respekt und Bewunderung von deinen
Kollegen, Konkurrenten und Kritikern.

Hier sind noch ein paar weitere Beispiele meiner
Langform-Beitrage:

BEISPIEL #1

Dies ist ein Schritt-fur-Schritt-Plan, den jeder umsetzen
kann, um damit anzufangen, Geld mit dem Verkauf
digitaler Produkte zu verdienen.

a 2 steps 1o monetize your mind

A quick Thread §

(P64 (J3z (s Y

5 Schritte, um deinen Verstand zu monetarisieren

Ein schneller Thread




BEISPIEL #2

Ich beginne mit einem Schmerzpunkt, den viele auf
Threads haben.

6 Struggling to make your FIRST sale &

Let's fix that in 1ish minute, a Thread &

219z (143 Q1w ¥

Kampfst du damit, deinen ERSTEN Verkauf zu machen? @

Lass uns das in etwa einer Minute beheben, ein Thread

BEISPIEL #3

Ich beginne mit einem weiteren Schmerzpunkt, dem
mein Publikum gegenubersteht.

a T types of content that gets people to open their wallets (or purses)

AThread §

Qs Qs s 7

7 Arten von Inhalten, die Menschen dazu bringen, ihre Geldborsen zu 6ffnen

Ein Thread




BEISPIEL #4

Das ist eine Fallstudie von mir.

.

How | generated $17,277 in 20 days by selling a digital product on accident

A quick Thread §

Sales X
(=18
Gross Gross pax o
Visitors Refunds Partners
Sales Rev s
(Pending)
$£7.709.16
4 1 17.277. 1 :
955 82 $17.277.01 6 ($0.00)

'::}'33' {‘;‘- 38 ".:_:' 3 v

Wie ich 17.277% in 30 Tagen im Versehen durch den Verkauf eines digitalen
Produkts generiert habe

Ein schneller Thread

BEISPIEL #5

Ich beginne mit einem Schmerzpunkt, mit dem
Entrepreneure zu schaffen haben.

0 | was PARALYZED by imposter syndrome for years

Until | read these 9 words §

97 ()24 Qa4 V¥

Ich war jahrelang vom Impostor-Syndrom GELAHMT.

Bis ich diese 9 Worte gelesen habe




Threads Tipp #3

Teile deine ungefilterten Meinungen (du wirst Leute
verargern, wenn du es richtig machst)

lch habe meinen ersten Thread am 30. Mai 2024
gepostet.

Kein Plan.
Keinen Terminplaner.
Keinen Content Kalender.

Ich teile einfach meine unkonventionellen Meinungen,
einzigartigen Perspektiven und Geschichten aus
Jahren in der Praxis.

Jetzt habe ich eine Strategie (mehr unten geteilt), aber
als ich anfing, hatte ich keine.

Mein Stil ist echt, ungeschdént und nahbar.
Kein Blabla.

Kein Beschonigen.

Klartext.

Viele Leute schatzen das.

Sie haben genug von den "Sonnenschein und
Regenbogen" von den geldgierigen Gurus.

r
- "y 3 = g
y - =<
- LR - L &alT)

Love this! Thanks for being so real! | binge your
content daily here! @/

O Q @ Vv

Das liebe ich! Danke, dass du so echt bist! Ich verschlinge deinen Content
hier taglich! @




Manche hassen meinen Stil, weil er als "gemein" oder "zu
rade" angesehen wird.

Ich verstehe, dass mein Stil nicht fur jeden ist.
Das ist fur mich vollkommen in Ordnung.
Mutter Teresa hatte Gegner.

Jesus Christus auch.

Jeder, der Gutes in der Welt tun will, hat Gegner.

Es wird immer Menschen geben, die anderer Meinung sind
als du.

lch finde, dass zu Vviele denken, dass dies ein
Beliebtheitswettbewerb ist.

Sie moéchten von allen gemocht werden.

Jeff Bezos sagte einmal berUhmterweise: "Deine Marke ist
das, was andere uber dich sagen, wenn du nicht im Raum
bist."

Elon Musk, Kanye West und Andrew Tate sind polarisierende
Figuren. Sie erregen Aufmerksamkeit. Sie haben den Respekt
von Millionen Menschen.

Um Respekt zu verdienen, musst du fur etwas stehen. Du
musst Uberzeugung in deinen Werten, Uberzeugungen und
ldeen haben.

Du willst, dass dein Publikum "eine Seite wahlt".

Beide Seiten sind in Ordnung.

Was du NICHT willst, sind Leute, die "in der Mitte" stehen.

Es ist schwer, von "lauwarmen" Followern Geld zu verdienen.




Threads Tipp #4
Gib ohne Erwartungen.

Threads ist voll von verzweifelten Neulingen, die
versuchen, bei jeder Gelegenheit einen Verkauf zu
erzwingen.

Einige der Kommentarbereiche in diesen Threads
lassen mich mit Plastikloffeln meine Augen ausgraben
wollen.

Die Leute schalten sofort in den Verkaufsmodus.
So differenzierst du dich.

So konnte ich In den ersten 28 Stunden 635 Dollar
generieren, indem ich einen 10-Dollar-Ratgeber
gelaunched habe, der NOCH NICHT EINMAL ERSTELLT
WAR!

SALES

$635

a 100%

Sie haben einen Vorverkauf mit der Zusage gekauft,
dass der Leitfaden in 5 Tagen geliefert wird.

Sie erhalten einen kraftigen Rabatt, weil sie wahrend
des Vorverkaufs investiert haben.




Das hat nur funktioniert, weil mein Publikum mir
vertraut hat.

Sie wussten, dass ich nicht mit ihrem Geld davonlaufen
oder sie betrugen wurde.

lch habe ihr Vertrauen im Laufe der Zeit verdient,
iIndem ich ohne Erwartungen gegeben habe.

Hier sind ein paar Beispiele fur Kommentare, die ich auf
den Beitragen anderer Leute gemacht habe:

Sie fragte, wie man auf Threads Geld verdienen kann.

lch habe ihr einen umsetzbaren, Schritt-fur-Schritt-Plan
gegeben, den sie sofort umsetzen kann.

a RIP your DMs §@

| earned $245 on this app yesterday §
Here's what's been working for me

1. Find a problem YOU enjoy solving for a group of people YOU enjoy solving it
for.

2. Write a 20-40 page guide solving that specific problem based off your
experience

3. Hire a designer on Fiverr to create a cover
4. Upload to Gumroad, Stan or Systeme.lO

5. Create content daily on one social media platform (Threads is a good place to
start)

No need for an overpriced $500 course @

O Q2 Q1 ¥




Ruhe in Frieden, deine DMs §&
Ich habe gestern 245 $ auf dieser App verdient
Hier ist, was fur mich funktioniert hat

1. Finde ein Problem, das DU gerne fur eine Gruppe von Menschen |ost, die
DU gerne unterstutzt

2. Schreibe einen 20-40-seitigen Leitfaden, der dieses spezifische Problem
basierend auf deiner Erfahrung lost

3. Beauftrage einen Designer auf Fiverr, ein Cover zu erstellen
4. Lade es auf Plattformen wie Gumroad, Stan oder Systeme.io hoch

5. Erstelle taglich Inhalte auf einer Social-Media-Plattform (Threads ist ein
guter Anfang)

Kein Uberteuerter 500 $ Kurs notwendig &

Diese Dame hatte Schwierigkeiten mit Verkaufen.
Sie bat um Ratschlage.

Ich habe 15-20 Minuten damit verbracht, ihr Instagram-
Konto zu Uberprufen.

Beachte mein "Kritik-Sandwich", bei dem ich etwas
Positives teile, 3 Bereiche zur Verbesserung aufzeige
und es dann mit etwas Positivem abschlie3e:




Q You asked for It

You're two weeks into your journey, what did you expect!

- | think you do a great job story telling while injecting humor into your captions.
Keep it up.

- Some of your captions are quite promotional
- A lot of your Reeks loom oike the other 9,783 faceless accounts

- Share more of what you're doing. What's working/not working, Mistakes made,
lessons learned.

- | think B0 followers in 2 weeks is outstanding. it took me & weeks & | have
expenence

Keep going ()
On Q1 0V

Du hast danach gefragt:
Du machst das seit 2 Wochen, was hast du erwartet?

e Ich finde, du machst einen grofRartigen Job beim Geschichtenerzahlen
und bringst Humor in deine Bildunterschriften. Weiter so!

e Einige deiner Bildunterschriften sind ziemlich werblich.

e Viele deiner Reels sehen aus wie die anderen 9.783 gesichtslosen
Konten.

e Teile mehr von dem, was du tust. Was funktioniert/nicht funktioniert.
Fehler gemacht, Lektionen gelernt.

Ich denke, 80 Follower in 2 Wochen ist hervorragend. Es hat bei mir 6
Wochen gedauert, und ich habe Erfahrung.

Mach weiter so!

Diese junge Dame fragte nach Tipps auf Threads:

‘ Share your unfiliered opinions,
You stand out like a vegan at a steakhouse

80% of my posts are replies to others {like this one}

My Threads following is 3x the size of my |G following.

Caa Q4 Q ¥V




Teile ungefilterte Meinungen.
Du fallst auf wie ein Veganer in einem Steakhouse
80 % meiner Beitrage sind Antworten auf andere (wie dieser hier)

Meine Threads Followeranzahl ist dreimal so gro3 wie meine Instagram-
Followeranzahl.

Nirgendwo habe ich in diesen Beitragen etwas
gepitcht.

Ich habe meine Perspektiven basierend auf
meinen Erfahrungen geteilt.

Echte Hilfe.

Wenn du dich darauf konzentrierst, deinem
Publikum zu dienen, wirst du Kommentare wie
diesen erhalten...

“1_ - @ 1d

Quit posting so many good threads!! Every time |
open the app, | have more threads of yours that
deserve a comment and a like! @z

¥s Q2 Q1 ¥V

Hor auf, so viele gute Threads zu posten! Jedes Mal, wenn ich die App
offne, sehe ich mehr Threads von dir, die einen Kommentar und ein Like
verdienen! g

Q ——T

You know you're my favorite on Threads right???

O Q Q@ Vv

Du weif3t, dass du mein Favorit auf Threads bist, oder???




Threads Tipp #5

Dokumentiere deine Reise (das Gute UND das
Schlechte)

Teile die gemachten Fehler und die daraus gelernten
Lektionen.

Teile, was du tust/lernst.
Teile, was funktioniert und was NICHT funktioniert.

Teile alle Erfolge, die du hast. Es gibt keinen "kleinen"
Erfolg. Feiere sie alle.

Sei menschlich.
Sei verletzlich.

Zu viele Leute ahmen (lass uns ehrlich sein, KOPIEREN)
nach, was andere tun.

Deshalb sind so viele in dem gefurchteten 'Meer der
Gleichheit' gefangen.

Sie sehen aus wie alle anderen.
Sie klingen wie alle anderen.
Sie verkaufen das Gleiche wie alle anderen.

Wenn du deine Reise teilst, eliminierst du deine
Konkurrenz.

Niemand kann mit deiner Geschichte konkurrieren.

Zu viele Menschen uberladen ihr Publikum mit Tipps
und Tricks.

Wenn man es googeln kann, poste es nicht.

Dein Publikum VERLANGT nach deiner Weisheit.




Sie wollen deine Perspektiven zu den Dingen.

Du kannst keine Weisheit und Perspektiven gewinnen,
ohne aktiv zu werden.

Nimm deinen "Lehrer"-Hut ab.

Sei wie ein Nachrichtensprecher.

Du gehst voran.

FUhren bedeutet, den ersten Schritt zu machen.

Du bist da drauf3en und machst Dinge.

Deine Inhalte sind deine Berichte uber deine

Erkenntnisse fur dein Publikumm - das Gute, das
Schlechte und das Hassliche.

Threads Tipp #6
Schrei es von den Berggipfeln

Du musst dich jeden Tag selbst promoten, denn
niemand sonst wird es fur dich tun.

Promote deine Ideen, Uberzeugungen, Gedanken und
Losungen (Angebote).

Ich habe einen Ordner auf meinem Desktop (und
mehrere auf meinem Handy), den ich "Prahl Ordner"
nenne. Ich mache Screenshots von netten
Kommentaren, Komplimenten, Testimonials und/oder
Fallstudien (ich benutze diese KOSTENLOSE Chrome-
Erweiterung dafur).

Hier ein paar Beispiele von Kommentaren, die ich
erhalten habe:



https://www.awesomescreenshot.com/
https://www.awesomescreenshot.com/

This is an absolute banger of a post! Thank
you @piss.off.boss . Now that's how you
gain a follower. Cheers!

1 Q Q@ ¥V

Das ist wirklich ein Kracher von einem Beitrag! Danke,
@piss.off.boss. So gewinnt man definitiv einen Follower! Prost!

P = nove h
- FLI*K buying a course ol hreads. -\:_.:’

b 101 ;_!.::- cla l .-'--lr:‘; Fl oweal

Al of this!!! Much respect to you!ll i ==

O Q @ ¥

Das alllllles hier!!! Viel Respekt fur dich!!! % ==




Das sind alles Formen des sozialen Beweises.

70% der Menschen vertrauen darauf, was Fremde
sagen.

Ein weiterer Vorteil beim Erstellen eines "Prahl
Ordners';

Wenn du so wie ich bist...

Kampfst du taglich etwa 238 Mal mit dem Impostor-
Syndrom und Selbstzweifeln.

Wenn diese negativen Gedanken mich uberkommen,
offne ich meinen "Brag Folder" und lese einige der
netten Kommentare, die ich erhalten habe.

Das lasst mich sofort besser fuhlen, in 10 - 15 Sekunden.

Mein Rat: ERSTELLE JETZT EINEN "PRAHL ORDNER"!

Ich versuche, jeden Tag einen Screenshot auf Threads
zU teilen.

Ich 6ffne meinen Ordner auf dem Handy, blattere
durch sie und poste ihn mit Text/Kontext.

In den kommenden Seiten werde ich meinen taglichen
Workflow daruber teilen, was ich auf Threads poste.



https://wisernotify.com/blog/social-proof-statistics/#:~:text=Social%20proof%20statistics%20reveal%20its,increase%20conversion%20rates%20by%2034%25.

Threads Tipp #7

Teile deine Gewinne

Es gibt keine "kleinen" Siege.
Ein Sieg ist ein Sieq.

Feiere jeden einzelnen davon!

Ein Verkauf

Ein Lead

Eine eingehende Direktnachricht (DM)
Ein Durchbruch

Erreichen von XXX Followern

Etwas Neues gelernt

Ein netter Kommentar zu einem Beitrag
Ein "Aha"-Moment

Eine Verbindung in den DMs geknupft

Gib deinem Publikum Kontext, wenn du diese Siege
teilst.

Erzahle, was vor dem Sieg passiert ist, die Veranderung,
die du vorgenommen hast, und das Ergebnis (den
Sieqg). Teile auch die Lektionen, die du gelernt hast
und/oder die Fehler, die du gemacht hast, um den Sieg
ZU erreichen.

Verwende Spezifitat beim Bewerben von
Kursen/Trainings online.

Hier sind ein paar schlechte und gute Beispiele:




SCHLECHT:

"Es ist so toll!"

"[KURSNAME] ist der beste. OMG!"

"lch habe [KURSNAME] gekauft und durchgearbeitet.
oMGH!"

BESSER:

"lch habe meine Websitebesuche um xx% erhéht.”

"Ich habe meine Leads verdoppelt, seitdem ich
[KURSNAME] nutze."

"Ich habe meine Verkaufe um XX% gesteigert,
nachdem ich [KURSNAME] absolviert habe."

Verwende immer Zahlen, wenn maoglich.

Zahlen machen es greifbarer.

Zahlen machen es glaubwurdiger.

Konkrete Zahlen.

$492 ist glaubwurdiger als $500.

Denk daran, was mein Mentor einmal sagte:

"Genauigkeit bringt Geld"

Hier ein Beispiel

é FU*K buying 2 course on Threads. @&

> things that gained me /(3 followers in the last 11 days E'a

(Dz23iz i1z MDa 7

Schei** drauf einen Kurs auf Threads zu kaufen. &

5 Dinge durch die ich 703 Follower in den letzten 11 Tagen gewonnen habe




Threads Tipp #8
Content Ideen

Ich habe eine Google-Tabelle mit 11 Inhaltsideen, die ich
so oft wie maoglich teile.

Teile ein Testimonial

Teile eine Geschaftsgeschichte

Teile eine personliche Geschichte
Veroffentliche einen Langform-Thread

Teile einen Mindset-Tipp

Teile einen praktischen Tipp (etwas, das meine
Zielgruppe SOFORT nutzen kann)

Poste Uber mein Produkt

Poste uber meine Mission (wenige machen das)
Teile mein Alleinstellungsmerkmal (USP)

Poste eine Umfrage

Biete ein Angebot an

Hier sind 15 Anregungen, um Threads zu dominieren:

1.Teile eine Erkenntnis
2.Etwas, das du gelesen hast
3.Etwas, das du gesehen hast
4. Etwas, das man dir erzahlt hat
5.Einen grof3en Durchbruch, den du erlebt hast
6.Eine schwierige Entscheidung, die du treffen
mMusstest
7. Teile einen Rant
8.Etwas aul3erhalb deiner Komfortzone
9.Etwas Aufmunterndes
10.Etwas Peinliches
11.Etwas, zu dem du gestanden hast
12.Etwas, worauf du stolz bist
13.Eine Situation, in der du deine Meinung geandert
hast
14.Stellung beziehen gegen etwas in deiner Branche
15.Ein Disaster, das passiert ist"




Threads Tipp #9
Leute befragen

So erstellst du Inhalte, die Leute dazu bringen, ihre
Geldborsen zu offnen.

Ich habe neulich eine Umfrage gemacht, als ich
beschlossen habe, diesen Leitfaden zu erstellen.

®

What is your biggest struggle with Threads? Was ist dein groBter Kampf auf Threads?
(Antworten sind anonym)

(answers are anonymaous)
Content Ideen

Engagement

Followers

43% der Leute sagten, dass "Verkaufe" der grof3te
Kampf auf Threads sind.

Rate mal, wie ich auf den Untertitel dieses Leitfadens
gekommen bin?!?

Diese Umfrage!

Threads UNLEASHED: Verwandele dein Threads-
Konto in deinen personlichen Geldautomaten.

lch kann meinen Inhalt basierend auf diesem Feedback
mafl3schneidern.

Das erlaubt mir, mein Angebot als Ldsung fur das
grof3te Problem meiner Zielgruppe zu positionieren.




Ich habe ein weiteres digitales Produkt namens "Digital
Product Challenge".

Wenn meine Kunden ihr digitales Produkt in 5 Tagen
oder weniger erstellen und starten, werde ich ihr erster
zahlender Kunde.

Aber ich hatte das Gefuhl, dass das "5-Tage-Zeitfenster"
Leute davon abhielt, sich fur die Challenge zu
entscheiden.

Also habe ich eine Umfrage gemacht, um
herauszufinden, ob meine Zielgruppe glaubte, dass sie
ein digitales Produkt in 5 Tagen oder weniger erstellen
und starten kénnten.

=)

Do you think you can create & launch a digital product (ebook, guide, PDF) in 5 days?

Let me know below please E}

Yes 62%

Denkst du, du kannst ein digitales Produkt (EBook, Leitfaden/Guide,
PDF) in 5 Tagen erstellen und veroffentlichen?

Lass es mich bitte unten wissen

Ja

Nein




38% glaubten nicht daran, dass sie es schaffen
konnten!

Das sind mehr als ein Drittel der Leute, die niemals In
meine Challenge investieren wurden!

Ich habe die Bedingung von "5 Tagen" entfernt. Ich
werde ihr digitales Produkt kaufen, wenn sie es nachste
Woche, nachsten Monat oder nachstes Jahr starten.

Die Verkaufe haben sich seit dieser Anderung erhoht.
Allerdings haben nicht mehr so viele Leute die
Challenge abgeschlossen, seitdem ich die

Zeitbeschrankung entfernt habe.

Befrage deine Leute, und gestalte deine Inhalte und
Angebote auf Grundlage der Daten, die du sammelst.

Threads Tipp #10

Show Up As Your Unapologetic Self
Zeige dich als deine unverfalschte Selbst.
Das gilt fur jede Plattform.

ZU viele ahmen andere nach und verschmelzen mit der
gefurchteten "Meer der Gleichheit".

Ich teile meine kontroversen Meinungen, einzigartigen
Perspektiven und Geschichten aus Jahren in der Praxis.

lch bin direkt.

lch bin unverblUumt.

lch bin ich.




Wenn das nicht dein Stil ist, mach mich nicht nach. Sei
du selbst.

Das ZIEHT die richtigen Leute an.
Das STOSST die falschen Leute ab.

Finde dein einzigartiges Geschenk und nutze es.

That's what we're about. We need
more like you within this space!

Since we came across you on
threads we can’t stop wanting the
. truths you're sharing!

Double tap to ¢

Das ist es, worum es uns geht. Wir brauchen mehr Leute wie dich in
diesem Bereich!

Seit wir dich auf Threads entdeckt haben, kbnnen wir nicht genug
von den Wahrheiten bekommen, die du teilst!

Threads Tipp #11
Bring deine Personlichkeit in deine Inhalte ein

Das ist das '"fehlende Puzzlestuck" fur die meisten
Leute.

Sie ahmen nach, was alle anderen tun.

Sie wirken langweilig, gewohnlich.

Teile deine seltsamen Eigenheiten mit der Welt.




Du wirst feststellen, dass sie gar nicht so seltsam sind,
denn es gibt jede Menge Leute, die dieselben
Eigenheiten teilen.

lch teile meine Liebe zu Eierlikdr und Yellowstone,
meinen Humor aus der 8. Klasse, wie ich taglich 10 Eier
esse (Carnivore-Diat), meine Rolle als Vater, meine
Vorliebe fur Pizza und SuBigkeiten, dass ich taglich
10.000 Schritte gehe, usw.

All diese Dinge machen mich aus.

Ich habe etwa ein Dutzend Analogien, fur die ich
langsam bekannt werde.

Leute fangen an, meine Analogien zu zitieren.

Vor ein paar Wochen habe ich mich mit einem
Unternehmer Uber unsere Liebe zu Pizza verbunden!

Wir alle bauen PERSONENmMarken auf.
Teile mehr von WER du bist.
Teile mehr davon, WIE du gestrickt bist.

Teile mehr davon, WAS dich antreibt.

Threads Tipp #12
Kommentiere taglich

Ich habe das schon im Tipp #1 erwahnt.

Ich mdchte ein kostenloses Werkzeug mit dir teilen,
das mich dazu zwingt, mich zu konzentrieren.




Ich habe am Anfang zwei Blocke von jeweils 25
Minuten reserviert, um auf die Beitrage anderer Leute
zU kommentieren.

Nichts anderes.

lch habe dies fur 25 Minuten mit diesem kostenlosen
Tool gemacht.

Eine Session habe ich am Morgen gemacht und eine
am Nachmittag/Abend.

Wenn du keine 50 Minuten hast, passe das an deinen
Zeitplan an.

Es gibt etwas an der Verwendung eines Timers, das
dich dazu zwingt, dich auf die Aufgabe zu
konzentrieren.

Ich habe mein Handy in ein anderes Zimmer gelegt. Ich
habe alle anderen Fenster minimiert oder geschlossen.
Manchmal habe ich meine Kopfhorer aufgesetzt.

Vollstandige Konzentration.

So erledigst du zwei Stunden Arbeit in 25 Minuten.

Du kannst das fur jede Aufgabe machen, nicht nur far
das Kommentieren auf Threads.



https://www.toptal.com/project-managers/tomato-timer
https://www.toptal.com/project-managers/tomato-timer

Threads Tipp #13

Wiederverwenden. Wiederverwenden.
Wiederverwenden.

Erinnerst du dich noch an deinen Beitrag vom letzten
Donnerstag?

Dein Publikum auch nicht.
Esist in Ordnung, sich zu wiederholen.

Tatsachlich solltest du dich daran gewdhnen, wie eine
kaputte Schallplatte zu klingen.

Dein Publikum muss ofter erinnert werden, als dass es
unterrichtet werden muss.

Perspektive:

90% der Leute, die deine Beitrage gesehen haben,
werden sie vergessen.

85% deines Publikums haben es nie gesehen.

0% deiner zukunftigen Follower haben es noch nicht
gesehen.

Gewohn dir an, altere Inhalte wiederzuverwenden.

Du kannst kleine Anpassungen vornehmen oder sie so
posten, wie sie sind.

Lass mich ein paar Beispiele von Beitragen teilen, die
ich wiederverwendet habe.




BEISPIEL #1:

Ich habe diesen Langform-Beitrag am 15. Juni gepostet:

ﬂ This app is filled with Digital Marketers struggling to make their first sale &

Let's fix that in one-ish minute, a Thread &

D2z O 0N b

Diese App ist voll von digitalen Marketern, die Schwierigkeiten
haben, ihren ersten Verkauf zu machen.

Lass uns das in ungefahr einer Minute losen, ein Thread
Ich habe ihn am 30. Juni noch einmal gepostet.
Ich habe den Hook ein wenig angepasst.

Den Hauptteil des Inhalts habe ich aus dem vorherigen
Thread kopiert und eingefugt.

-

Struggling to make your FIRST sale &

Let's fix that in Tish minute, a Thread &

Kampfst du damit, deinen ERSTEN Verkauf zu machen? &

Lass uns das in ungefahr 1 Minute losen, ein Thread




Abschluss

lch schatze es, dass du in Threads UNLEASHED
Investiert hast!

Der nachste Schritt: Umsetzen.

Es ist Zeit, die Informationen umzusetzen, die ich in
diesem Dokument geteilt habe.

Bitte kopiere nicht meine Threads.

Nutze sie als Inspiration, um deine eigene Magie zu
kreieren.

Wenn du dich mit mir auf Instagram verbinden
mochtest, kannst du das hier tun.

Wenn du mich auf Threads finden und dich verbinden
mochtest, hier entlang.

Ubersetzung von: Emily



https://www.instagram.com/piss.off.boss/
https://www.threads.net/@piss.off.boss
https://www.instagram.com/cyberwealthclub/

